Le concepteur-vendeur
( O N ( E PT E U R Imagine, propose, concoit et
U [ N D E U R vend des projets personnalisés
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* Ecoute etanalyse

* TITRE PROFESSIONNEL

Vendeur agenceur cuisines
et salles de bains

* BAC +2 aBAC +5
Management des unités
commerciales / Négociation
relation client / Design de
produit ou d‘espace /

en design d'espace
A[HV”ES @ ou architecture intérieure

* Accueillir, écouter, comprendre
et conseiller le client dans son projet
d'aménagement intérieur

e Créativité
* Ingéniosité

* Intérét pour le digital
et I'innovation

* Concevoir, proposer et vendre
le projetd'aménagement

» Gérer la relation client jusqu‘a la réception
du projet voire en service apres-vente

#workforameublement



